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本テキストをお手に取っていただき、心から感謝いたします。
このテキストは、スマホを活用して今日から簡単に始められる副
業について、初心者でも分かりやすく理解できるように作られま
した。
副業を始める理由はシンプルです。それは、あなたの可能性を解
き放つため。毎日の仕事や生活に追われているだけでは、時間も
お金も、あなたの本当の価値も見逃されてしまうかもしれませ
ん。

はじめに
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でも、副業を始めればどうなるでしょう？

・収入が増える：
夢を叶えるための資金が手に入ります。

・スキルが身につく：
自分の武器が増え、キャリアの選択肢が広がります。

・自信がつく：
あなたが「やりたいこと」を形にできる達成感が待っています。

・自由が広がる：
経済的余裕が、自由な未来を創り出します。

副業は単に「稼ぐ」だけの手段ではありません。あなたの可能性
を広げ、人生そのものを豊かにするきっかけです。
「始めるかどうか」ではなく、「今始めない理由があるのか」を
考えてみてください。
今こそ、行動を起こす時です。未来のあなたが、今日のあなたに
感謝するような選択をしましょう！

スマホで始める副業の魅力
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・メルカリ
・BASE
・ラクマ　など

ネット販売サイト/アプリに登録

11sstt STEP
55STEPSTEP
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・NETSEA　
・商材王　
・卸売ドットコム

仕入れ業者に登録

22nndd STEP
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仕入れ業者の商品画像を出品

33rrdd STEP
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SNS/ブログを運用して集客

44tthh STEP
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購入されたら仕入れ業者から直送

55tthh STEP
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販売サイトで収益を現金化

FFIINALNAL STEP
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各項目をクリック（タップ）しますと、該当のページにジャンプします。

また各ページ右上の　　　　　　　　 をクリックで当ページ（INDEX）にジャンプします。

Webビジネスで手に職を0101 P.11

バイヤーの仕組みバイヤーの仕組み0202 P.12

驚愕のチャレンジ？驚愕のチャレンジ？0303 P.14

報酬までのロードマップを組み立てよう報酬までのロードマップを組み立てよう0404 P.16

ドロップシッピングを理解しようドロップシッピングを理解しよう0606 P.38

サポートについてサポートについて0808 P.64

自分だけのECサイトを開設しよう！自分だけのECサイトを開設しよう！
～BASE編～～BASE編～ P.180505

自分だけのストア(Store)を開設しよう！ 自分だけのストア(Store)を開設しよう！ 
～メルカリ編～～メルカリ編～ P.430707
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Webビジネスを始める人口は年々増加しております。

そんな中でもっとも多いのがMLM、仮想通貨、株式投資やFXなど
の投資案件です。
確かに成功すれば大きな利益を生み、自由な時間を手に入れるこ
とができます。

しかし、このような方法は大きなリスクと隣り合わせという事も
理解しておかなければなりません。

その為、私たちはMLM、仮想通貨、株式投資やFXなどの投資案件
ではなくWebビジネスの中でも「手に職を付ける」バイヤー業を
推奨しております。

地方にいても海外にいても、Webビジネスで「手に職」を付けて
いれば、投資案件などと比べて低いリスクでなおかつ長期的に収
益を獲得できるからです。

次のページから「Webビジネスで手に職を付ける」真髄をご紹介
していきます。

01
Webビジネスで手に職をWebビジネスで手に職を
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バイヤーとは店舗やショップで取り扱う商品を選定、管理して販
売を行うというものになります。
昔から存在するものではありますが、物を売るという点で見ると
至ってシンプルなビジネスで「商品を安く仕入れて、高く売る」
たったこれだけです。

シンプルだからこそ再現性が非常に高く、明確なキャッシュフロ
ーの実現という一番のメリットがあります。

株式投資やFX、仮想通貨などのように不確定要素が多い副業では
なく、実際に商品の選定や販売などの作業を行うものになるの
で、何もしなくても成果が出るわけではありませんが、しっかり
作業を行えば成果を出せるようなものではあります。

従来のせどりや転売と同様に、商品を安く仕入れて高く売る、と
いうビジネスに変わりはありませんが、私たちは従来あるふたつ
の手法の良いところだけを掛け合わせたものとして皆様には実践
して頂きます。

バイヤーとは？？

02バイヤーの仕組みバイヤーの仕組み
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バイヤーとして成功するために重要なのが、
「仕入先」と「販売先」をどこにするのかになります。

かんたんに説明すると
・どこから商品を仕入れて、どこで誰に販売をするのか

仕入先や商品、販売先の選定などもありますが、必須となるのが
ネット上での「マーケティング」による「広告戦略」です。

今までせどりや転売を行ったことがある人は、仕入れてみたけど
売れない、売れはしたけど利益が出ない、そもそも売れなくて不
良在庫が出来る、などのような経験をしたことがある方が多いの
ではないでしょうか？

これらは全て「仕入先」「販売先」加えてネット上での「マーケ
ティング」で全て解決できるのです。

バイヤーとして成功するためには
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アメリカンドリームの実現！？

03驚愕のチャレンジ？驚愕のチャレンジ？

みなさんディスカバリーチャンネルにて放映された「Undercover 
Billionaire」という番組をご存知でしょうか？
元手100ドル（1万円）で、90日以内に100万ドル（1億円）のビジ
ネス（会社）を立ち上げることができるかにチャレンジするとい
う内容です。

主役の男、グレン・スターンズ。この男、まぎれもなく大金持ち
でありながら、カネもコネも使わず完全に身元を隠した状態で挑
戦します。
条件はかなり過酷で、持ち物は、１００ドルと車と携帯電話。

さらには、家族や友人との連絡も一切できません。挑戦の場所さ
え事前に知らされず自分が一度も住んだことがない町で独りぼっ
ちで挑戦します。
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物語の冒頭でグレン・スターンズが初めに実践したこととはなん
だと思いますか？ そう、前項でもご説明した「安く仕入れて、高
く売る」です。

一般的な考えでは、アイデア一発で稼ごうとするイメージがある
のですが、成功者の彼が選んだ道は、商売の基本であり王道とも
言える「物を売る」ことでした。結果的にはそれこそが一番の近
道であり、容易にお金を得ることの本質であり正解なのかもしれ
ません。
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まずはかんたんに一回の取引における売上を算出してみましょ
う。

【販売価格】-【仕入れ値+送料及び手数料】=売上（手元に残る
お金）になります。

例えば、あなたが2,500円で仕入れたアニメグッズが、1万円で売
れたとします。
（送料は1,000円と仮定）

1万円（販売価格）-3,500円（仕入れ値＋送料）=6,500円の売上
となります。

収益の仕組み

04報酬までのロードマップを報酬までのロードマップを
組み立てよう組み立てよう
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単純計算で、この取引を1日に2回繰り返すと、
{1万円（販売価格）-3,500円（仕入れ値+送料）=6,500円}×1日2
回=13,000円となり、あなたの日給は【13,000円】となりま
す。

これを約1ヶ月間（およそ30日間）繰り返すと、
日給13,000円×30日＝390,000円となり、あなたの月給は
【390,000円】となります。

【仕入れ先】の選定や、取引量、買い手とのやり取りが円滑にな
ればなるほど、「少ない労力でより大きな収入を得ることが出来
ます」。

まずは、あなたが1日にどれだけ作業に時間を費やせるか考え、逆
算してみましょう！ 時間を定めたらあとは毎日作業を継続してい
くだけです。
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「electronic commerce site」のことで、インターネット上で商品を
販売するWebサイトのことです。 

幅広い意味合いで使用されていますが、ここでは「ECサイト=ネ
ットショップ」と定義して、話をすすめていきましょう。 

ECサイトとは？

05自分だけのECサイトを自分だけのECサイトを
開設しよう！～BASE編～開設しよう！～BASE編～



P.19

■メリット1.�商圏を日本に留めず世界に広げることができる

実店舗での販売は限られた地域での販売しかできません。しか
し、ECサイトはどこからもアクセスできるため、商圏を日本さら
には世界に広げることが可能です。商圏が広がれば、見込み顧客
も増えます。実店舗だけではアプローチできなかった顧客層への
販売もできるようになります。実際に中国や米国からの購買は多
く、合わせて3兆円以上の市場規模。
世界を相手に商売ができる点は、非常に大きなメリットです。

■メリット2.場所と時間に左右されない

ECサイトはインターネット上で買い物が完結できるため、24時間
いつでも商品を販売できます。ネット環境さえ整えられれば場所
を問わずスマートフォン1つでどこでも商品の購入ができるのも購
入者としてのメリットです。
また、ECサイトで商品を購入するユーザーは深夜に購入する傾向
があるため、ユーザーにとっても購入しやすい環境になります。 

ECサイトを使うメリット
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■メリット3.顧客データを集め、活用することができる 

実店舗運営だと顧客情報を集めるのは非常に難しいです。しか
し、ECサイトは会員登録制度を導入していることがほとんどで
す。会員登録をしてくれれば、顧客データを集めることができま
す。その顧客データを使えば、自社のお客様のターゲット層がど
のあたりなのかが把握できます。このようなデータを自社の販売
活用に活かすことができます。

■メリット4.�固定費が抑えられる

実店舗を持たないため、店舗の維持費や水道光熱費などのコスト
が節約できます。また、資金が少なかったり、店舗を持った経験
がなかったりする人でも簡単に開業できます。
店舗を持たない分、万が一うまくいかなかった場合のリスクも軽
減できます。
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BASEとは、香取慎吾のCMでもお馴染み、パソコンに詳しくなくて
もスマホしか持ってなくても、簡単にネットショップが運営でき
るサービスです。

今現在、BASEのショップ開設数は150万を超えていて、国民の約
80人に一人はBASEを使っている計算になります。

BASEのおすすめポイントとしては、なんと言っても無料でネット
ショップを開設することができ、手数料も3.6%+40円（1回のご
注文）と、かなり安いところです。
これからネットショップを作ろうか迷っているなら、まずは無料
でBASEをはじめてみて、感覚をつかんでみるのが良いかと思いま
す。

BASEを使う理由
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■メリット1.無料でネットショップが開設できる 

一番の魅力は、ネットショップが無料で開設できること。商品が
売れた時には決済料とサービス料がかかりますが、売れるまでは
一切のお金がかかりません。
毎月の利用料金がかかるサービスを使うと、「売上ゼロなのに維
持費だけがかかって赤字…」なんて悲しい状況になるリスクがあ
ります。
でも、売れるまでは無料のBASEなら、「試しにちょっとやってみ
ようかな～」くらいの気軽な感覚でネットショップが始められま
す。

■メリット2.BASEかんたん決済がある

ネットショップ運営における決済手段は、売上に直結する重要事
項です。なぜなら、希望の支払い方法が選べないと購入を控える
お客様が多いからです。しかしBASEでは、利便性に優れた豊富な
決済手段が用意されているので、決算方法で悩む心配がありませ
ん 。 銀 行 振 込 / ク レ ジ ッ ト カ ー ド 決 済 / キ ャ リ ア 決 済
(docomo、au、softbank、Y!mobileなど)/コンビニ決済/Pay-easy/
後払い決済・Paypal(ペイパル)決済など、多くの支払い方法に対応
しています。

BASEを使うメリット
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■メリット3.Instagramと連携できる

Instagramの投稿に商品をタグ付けして、BASEの商品販売ページ
へ直接リンクさせることができます。SNSを使って商品アピールを
すれば、新たなお客様獲得につながります。集客ツールとしてSNS
は欠かせない存在ですが、その中でもInstagramは利用者数が多
く、写真メインの投稿なので、高い宣伝効果が得られるSNSだと言
えるでしょう。

マージェリックが2018年に行った「Instagramのショッピング機能
に関する調査（10代～30代の女性が対象）」によると、半数近く
のユーザーがInstagramを見て商品を買った経験があり、そのうち
7割のユーザーが衝動買いを経験しています。
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■STEP01.下記のURLからアクセスし会員登録

https://thebase.in/

■STEP02.ショップアカウントの登録

BASEの公式サイトにアクセスした
ら、赤枠①から③までを入力します。
全て入力が終わったら、④の「無料で
ネットショップを開く」のボタンを押
しましょう。

①メールアドレス
②パスワード
③ショップURL

ここで重要になるのが、「ショップURL」です。一度決めたら、後
から変更はできませんので、慎重にURLを決めましょう。
ショップURLを決める場合に正解はないのですが、このように決め
るといいです。メインに販売する商品の名前やカテゴリーなどが
おすすめです。

https://○○○(お好きな文字例).○○○.○○(10種類のドメインか
ら選択) 

BASE開設手順

https://thebase.in/
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■STEP03.誓約書への同意手続き

こちらの画面になったら、赤枠部分の
『上記の「契約書」に同意する。』に
チェックを入れ、『上記に同意する』
ボタンを押します。

■STEP04.アカウントメール認証の手続き

次の画面では、左記の「アカウントメ
ール認証の手続き」画面が表示されま
すので、ここで一旦登録で設定したメ
ールの受信ボックスを確認しましょ
う。
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■STEP05.メールアドレス認証

受信ボックスを確認すると、左記
のようなメールが届いているかと
思います。

赤枠で囲った「メールアドレスを
認証してはじめる」ボタンをクリ
ックして、メールアドレスの認証
を完了させましょう。

▼注意点▼
メールアドレスの認証が完了していないと、ショップを公開する
ことが出来ません。

※�受信ボックスにメールが見当たらない場合は、迷惑メールボッ
クスに入ってないか確認しましょう。

以上で、BASEの会員登録は完了となります。
会員登録の次は、初期設定に進んでいきましょう！
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■STEP06.運営に関する情報設定

メールアドレスを認証ボタンをク
リックすると、左記の画面になり
ますので、赤枠の「入力する」を
クリックします。

運営に関する情報設定画面になり
ますので、必要な項目を入力して
いきましょう。

ここで入力した情報は、ネットシ
ョップでも必ず表示が義務付けら
れている「特定商取引法に基づく
表記」ページに表示されます。

▼情報設定のポイント▼
情報設定画面の項目は全て必須ですが、最初の段階では決まって
ない内容が多いかと思います。
後から情報を編集することもできるので、下記の空欄になってい
る情報だけ入力して、先に進めておきましょう。

・事業者の氏名　・事業者の所在地　・事業者の連絡先

入力が完了したら、画面の一番下にある「保存する」ボタンをク
リックします。
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■STEP07.お支払い方法の選択

運営に関する情報設定が完了する
と、左記の画面になりますので、
赤枠の「選択する」ボタンをクリ
ックします。

決済方法の設定画面になりますの
で、ご希望の決済方法にチェック
を入れ、他の項目も全て入力しま
す。
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▼入力が必要な項目▼

【決済方法】
お客さまがショップで商品を購入するとき、選択できる決済方法
を選択します。

【後払い決済利用申請】
販売予定の商品の中で、代表的な商品名を入力。
※決済方法の「後払い決済」にチェックがある場合のみ入力が必
須となります。

【屋号】
屋号とは、個人事業の名称や店舗の名前などのことで、会社でい
う会社名のようなものです。屋号がなければ、ショップ名を入力
しておきましょう。

【事業者の氏名】
事業代表者の氏名を入力。

【事業者の生年月日】
事業代表者の生年月日を入力。

【お住まいのご住所】
事業代表者の個人住所を入力（住民票に登録された住所）。

【運営ショップのカテゴリ】
取り扱う商品のカテゴリーを選んで選択します。
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▼決済方法選択のポイント▼

ここで設定する決済方法ですが、お客様が購入できる手段が多け
れば多いほど、商品が売れる確率が上がるので、全てチェックを
入れておくのがいいと思います。
決済方法が多くても、ショップ側に手間が増えるわけではありま
せんので、安心してください。

項目すべての入力が完了したら、画面の一番下にある「保存す
る」ボタンをクリックします。
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■STEP08.ショップの公開

決済方法の設定が完了すると、左
記の画面になりますので、赤枠の
「ショップを公開する」ボタンを
クリックします。

先ほどの画面で「ショップを公開
する」ボタンを押しましたが、実
はまだショップは公開されてない
ので、左記の画面でショップ公開
設定をします。

どの項目も必須ではないのです
が、最初にわかる範囲で設定して
おくといいですね。
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▼ショップ情報の設定項目▼

【ショップ公開状況】
「公開する」にチェックを入れることで、ショップが公開状態に
なります。

【アプリ掲載】
アプリ版のBASEにショップを掲載するか選択します。

【ショップ名】
ネット上に公開されるショップ名を入力します。

【ショップの説明】
ショップの説明文を入力します。

【ショップのカテゴリ】
取り扱う商品のカテゴリーを選んで選択します。

【SNS設定】
ショップが運営しているSNSがあれば、アカウントのIDを設定しま
す。
SNSを設定すると、ショップにSNSへのリンクが表示されます。

【ショップの送料】
商品の送料を決めます。
商品や地域ごとに送料を変更したい場合は、送料詳細設定Appを使
うことで、設定が可能です。

【デフォルト税率】
取り扱う商品のカテゴリーを選んで選択します。
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ここまでくれば、ショップの開設
は目と鼻の先ですので、もう少し
だけ頑張りましょう！

先ほどのショップ設定画面で、左
記赤枠の「公開する」にチェック
を入れます。

画面の一番下にある「保存する」
ボタンをクリックすれば、ショッ
プが公開されます。

以上で、BASEの会員登録及びシ
ョップの作成は完了となります。

※上記の設定項目は必須ではなく、後から編集が可能ですので、
設定に時間がかかりそうなら次に進みましょう。
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■STEP01.商品登録画面へログイン

ログイン画面上部にあるメニューの「商品管理」をクリックします。

左記の画面より、商品名/商品画
像/商品説明/価格（税込）/税
率/在庫と種類/表示・公開
これら全てを入力していきます。

ネットショップにおいて商品の登
録は、お店に商品を陳列すること
と同じです。
ショップに訪れたお客様に「欲し
い！」と思ってもらえるようなス
テキなキャッチを考えましょう！

BASE商品登録（出品）手順
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■STEP02.商品情報の入力

▼入力項目▼

【商品名】
商品名だけではなく商品の特徴などを含めると商品のイメージが
湧きやすくなります。
▼商品名入力ポイント▼
ここで入力する商品名は、ユーザーが商品を検索したときに、検
索に引っかかる要素となります。なるべく検索に引っかかりそう
なキーワードを入れるといいです。

【商品画像】
商品画像の登録は、前頁赤枠のなかに商品画像をドラッグ&ドロッ
プするか、赤枠をクリックして商品を選択できます。
登録した画像は、ドラッグ操作で順番を入れ替えることもできま
すし、画像右上の「×ボタン」を押すと削除できます。
・画像は20枚まで追加できます
・推奨サイズは1280px × 1280pxです
・10MB以内の画像ファイルを用意してください
・対応ファイル：jpg、png、gif

【商品説明】
登録する商品の説明を入力します。商品画像と同じくお客様の購
入に大きな影響があるので、なるべく商品の良さが伝わるよう丁
寧に入力しましょう。
※入力内容の一例
・商品のサイズ　　　　・商品の重さ　　　　・商品の生産地
・商品の素材や成分　   ・商品の味や匂い
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▼商品説明入力ポイント▼
商品名と同じく、ユーザーが商品の検索をしたときに、検索に引
っかかる要素となります。なるべく検索に引っかかりそうなキー
ワードを入れるといいです。

【価格（税込）】
商品の価格を設定します。
必須項目となっているので、税込表示の価格で設定しましょう。
※価格は50から500,000の間で設定する必要があります。 

【税率】
登録する商品に対しての税率を設定します。
▼設定できる税率▼
・10％（標準税率）
・8％（軽減税率）
上記どちらかを設定する必要がありますが、販売する商品によっ
て変わります。
軽減税率に設定する商品がわからなければ、国税庁のホームペー
ジより確認してみるとよいかと思います。

【在庫と種類】
商品の在庫数と、種類を入力します。
ここで設定する「種類」は、商品のサイズや味など、個別に設定
することができます。
※種類設定の注意点
種類ごとに価格設定ができないので、サイズや味、重さなどで価
格が異なるのであれば、個別に商品登録する必要があります。
※在庫数の入力は必須ですが、種類は追加しなくても大丈夫で
す。
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【表示・公開】
新しく登録する商品を「一番上に表示」するか、商品を「公開す
る」のかチェックの選択で切り替えられます。
・「一番上に表示」をチェック
　�過去に登録した商品があっても、ショップページでは一番最新

の商品として表示されます。
・「公開する」のチェック
　�「公開する」のチェックを入れて登録した場合、商品は公開状態に

なり、ショップページに表示されます。
　チェックを外した場合は、非公開状態として商品が保存されます。

最後に、「登録する」ボタンをタップして完了です。
以上で、BASEの商品登録（出品）は完了となります。
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ドロップシッピングとは、商品が売れてからメーカーや卸先に発
注し、メーカーや卸先が消費者に商品を直送するビジネスモデル
のことです。
ドロップシッピングの大きな特徴は、有在庫運営であるECサイト
のように販売者が自ら仕入れや在庫負担を負うことがなく、販売
のみに集中できる点にあります。
「BASE」の運営において非常に有効な戦略と考えられます。
最も典型的なドロップシッピングの仕組みは、以下3つの手順とな
ります。

①顧客から商品の注文が入る
②メーカーや卸問屋に商品を発注
③メーカーや卸問屋が商品を顧客へ直送

上記のように、販売者は顧客から注文を受けてからメーカーや卸
問屋に注文を行うため、自社の不良在庫になるリスクが一切あり
ません。

ドロップシッピングとは？

06ドロップシッピングを理解しようドロップシッピングを理解しよう
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ドロップシッピングは、しばしば無在庫販売と呼ばれることがあ
りますが、両者は何がどう違うのかよくわからないものです。
結論からいいますと、ドロップシッピングは無在庫販売の一種で
あり、無在庫販売は在庫を持たずに販売する方式のことです。

無在庫販売との違い
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■メリット1.開業資金ゼロで始められる 

ドロップシッピングは、やり方次第で「開業資金ゼロ」でビジネ
スを始めることが可能です。最も標準的なドロップシッピングで
は、メーカーや問屋から商品を発注する際に仕入れ代金を一時的
に立て替えることになるため、わずかながら仕入れ資金が必要に
なります。
しかし、代金回収ごと委託できるドロップシッピング専門の卸サ
イトを使えば、自社で仕入れ資金を使う必要もありません。
BASE（ベイス）やSTORES（ストアーズ）などの月額・初期費用
無料のプラットフォームを使ってECサイトを開設すれば、構築に
関する費用もかからないため、完全ノーリスクでECサイトを持つ
ことができます。

■メリット2.発送や在庫管理の手間が削減できる

前述のように、ドロップシッピングは「無在庫販売」が前提のた
め、自社で棚卸しなどの在庫管理、商品を保管する手間も一切あ
りません。
ECサイトの運営では必須となる発送作業も、メーカーや問屋が自
社に代わって全て行ってくれるため、梱包資材の購入費用、作業
の手間も大幅に削減できます。
ECサイト運営上で最も手間のかかる部分を仕入れサイト側が代行
してくれるため、自社はECサイト運営や集客を行うことだけに集
中できます。

ドロップシッピングを行うメリット
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■メリット3.ECサイトの商品点数が充実する 

ECサイトは商品点数の多さと売上がある程度比例するビジネスで
す。
しかし、一般的な有在庫運営のECサイトでは、商品点数を増やす
たびに在庫を仕入れる資金が必要となります。
ドロップシッピングでは、仕入れサイトに何十万点、何百万点と
いう豊富な品揃えがあれば、とりあえず商品画像と商品の情報だ
けをもらって、手軽に商品点数を増やすことが可能です。
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① N
ネ ッ シ ー

etSea

② T
ト ッ プ セ ラ ー

opSeller

③ 未来問屋

④ 卸の達人

⑤ P
プリントフル

rintful

特徴：日本最大級の卸専門サイト ※おすすめ

特徴：もしもドロップシッピングのリニューアル版

特徴：時計・アウトドアジャンルに強い卸サイト

特徴：美容・健康ジャンルに強い卸サイト

特徴：米国発のオンデマンド印刷サービスサイト

うまく活用すればノーリスクでECサイトを運営できる大きな可能
性を秘めています。
自分の特性に合ったドロップシッピングの活用方法を見出し、ビ
ジネスの発展に大いに役立ててください。

ドロップシッピングの代表的なサービスサイト5選
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「メルカリ」とは「今日本で一番使われている」フリマアプリで
す。
2021年に全世界で1億ダウンロード達成、利用者数は月間2,000
万人超え、累計出品数25億品を突破した人気のあるフリマアプ
リ。

CMでもお馴染みのフリマアプリ「メルカリ(mercari)」は、ファッ
ションや雑貨、家電など、いろんな物をユーザー同士で取引でき
るアプリです。今までフリマアプリを使ったことがない初心者で
も簡単に購入・出品できるので、若者から年配の方まで幅広いユ
ーザーが利用しています。

メルカリを使う理由

07自分だけのストア(Store)を自分だけのストア(Store)を
開設しよう！ ～メルカリ編～開設しよう！ ～メルカリ編～
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かんたんに売り買いができて、あんしん・あんぜんなお取引がで
きるフリマアプリなので、利用するユーザーが多く、「相場より
高く買い手」がつくことがポイントです。
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Ａｎｄｒｏｉｄの方

iPhoneの方

■STEP01.まずはアプリをダウンロードしてください。

■STEP02.アプリをスタートさせましょう。

メルカリ登録手順

https://play.google.com/store/apps/details?id=com.kouzoh.mercari&hl=ja&gl=US
https://play.google.com/store/apps/details?id=com.kouzoh.mercari&hl=ja&gl=US

https://apps.apple.com/jp/app/%E3%83%A1%E3%83%AB%E3%82%AB%E3%83%AA-%E3%83%A1%E3%83%AB%E3%83%9A%E3%82%A4-%E3%83%95%E3%83%AA%E3%83%9E%E3%82%A2%E3%83%97%E3%83%AA-%E3%82%B9%E3%83%9E%E3%83%9B%E6%B1%BA%E6%B8%88/id667861049
https://apps.apple.com/jp/app/%E3%83%A1%E3%83%AB%E3%82%AB%E3%83%AA-%E3%83%A1%E3%83%AB%E3%83%9A%E3%82%A4-%E3%83%95%E3%83%AA%E3%83%9E%E3%82%A2%E3%83%97%E3%83%AA-%E3%82%B9%E3%83%9E%E3%83%9B%E6%B1%BA%E6%B8%88/id667861049
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■STEP03.登録したいアカウントを選択

※今回はメールアドレスで登録し
ます。



P.47

■STEP04.会員登録情報の入力

・メールアドレス
・�パスワード（忘れないようにメモに

控えましょう）
・ニックネーム（いつでも変更可能です）
・性別（任意）
・招待コード（お持ちの方のみ）

※�招待コードはお持ちであれば入力
してください。

　なければ空欄で問題ありません。

最後に【利用規約】を必ずご確認くだ
さい。
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■STEP05.本人情報の登録

・姓（全角）
・名（全角）
・姓カナ（全角）
・名カナ（全角）
・生年月日

※すべて必須項目です。

入力が完了したら「次へ」をタッ
プしてください。
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■STEP06.電話番号の確認

電話番号を入力します。

※�電話番号による認証を経ること
で、他人のなりすまし等を防ぐ
ためです。

※�他のユーザに公開されることは
ありません。

入力後の確認画面で「送る」をタ
ップします。 
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■STEP07.電話番号の認証

受信したSMSに記載されている
「4桁の認証番号」を入力し 「認
証して完了」をタップします。(※
番号の有効期限は30分です)

※�認証番号が届かない場合は、再
送も可能です。

以上で、メルカリのアカウント登
録が完了です！
さっそく商品を出品してみましょ
う! 
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■STEP01.商品写真の登録

画面下部の「出品」からホーム画面を開いてください。

アプリから操作いただく場合、商品画像は10枚まで登録すること
が可能です。
正面・横・裏側・傷がある部分など、詳細を撮影し、商品画像に
登録しましょう。

※�商品写真は出品ページの顔です。魅力が伝わるような写真を登
録しましょう。

メルカリ出品手順
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写真の登録方法は、「アプリ内で
撮影」する方法とご利用端末の「
アルバムから選択」する方法があ
ります。

ここではまずは「写真を撮る」を
選択してください。
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■STEP02.商品の詳細を入力

商品の詳細では、 カテゴリーと商
品の状態について設定します。

■カテゴリー
出品する商品がどのようなカテゴリーに属しているか、設定しま
しょう。
選択したカテゴリーに応じて、サイズやブランドなどの選択肢が
追加されます。
様々なカテゴリーがあるので、迷う場合は同じような商品を出品
している方の商品設定を参考にしてみてください。

■商品の状態
出品する商品の使用状態を5つのレベルから設定しましょう。
どのレベルを選べばいいかわからない場合は、商品の状態につい
ての目安を紹介しておりますので、ご確認ください。
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「商品の状態」は、以下を参考に設定してください。

商品の全体に目立つ傷や汚れ、ダメージがある

設定した「商品の状態」は、あくまでも「目安」です。
傷や汚れがある商品を出品する場合は、該当箇所を撮影し出品画
像に掲載したり、商品説明に詳細を記載するなどで、購入者がわ
かるように補足することを推奨します。

また、商品の使用に問題がある場合は、商品説明でその旨を伝え
ましょう。
例：ジャンク品のため、商品そのものとしては使用できません。
等

【新品、未使用】 購入してからあまり時間が経っておらず、 一度
も使用していない

【未使用に近い】 数回しか使用しておらず、傷や汚れがない

【目立った傷や汚れなし】 よく見ないとわからない程度の傷や汚れがある

【やや傷や汚れあり】 中古品とわかる程度の傷や汚れがある

【傷や汚れあり】 誰がみてもわかるような大きな傷や汚れがある

【全体的に状態が悪い】
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■STEP03.商品名と説明を入力

商品名と商品の説明は、購入する
人の判断材料となります。できる
だけ詳細を入力して商品の魅力を
伝えていきましょう。

■商品名
「商品名」は、40文字まで入力できます。
商品名に加え、ブランド名や型番、色など、検索されそうな言葉
を入力しましょう。

■商品の説明
購入時期、使用回数、色、状態、使用例などを記載しましょう。
※ブランド品のご出品の際は、正規品の証明となるレシートやシ
リアルナンバー、ロゴやタグを写真に掲載し、入手経路も記載し
ましょう。
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■STEP04.配送について

この項目では、配送方法や発送日
の目安を設定します。

■配送料の負担
送料込み（出品者負担）か 着払い
（購入者負担）のいずれかを選択
してください。

※�送料込み（出品者負担）での出
品の方が、商品は売れやすくな
ります

※�着払い（購入者負担）は購入者
が負担する金額が分かりづらい
他、配送方法の選択肢が狭いな
どのデメリットがあります。
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■配送の方法
商品のサイズ、形状や性質に応じ
て、配送方法を選択してくださ
い。
一万円以上の高価な商品は、メル
カリ便などの追跡や保証付きの配
送方法をおすすめします。
なお、 匿名配送を利用するには、
出品時にらくらくメルカリ便 ／ゆ
うゆうメルカリ便を設定する必要
があります。

※�取引開始後もメルカリ便への変
更はできますが、匿名配送のご
利用はできません。
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■発送元の地域
「発送元の地域」は、ご登録いた
だいている住所から自動で反映さ
れる仕組みです。
商品を購入する際、商品の到着を
想定するのに「発送元の地域」を
チェックされる購入者もいらっし
ゃいますので、基本的に登録され
ている住所の都道府県にご設定い
ただいております。
万一、登録している住所とは異な
る都道府県から商品を発送する場
合、手動で変更も可能ですが、住
所変更が必要な場合は、変更後に
商品を出品してください。

■発送までの日数
「発送までの日数」は、商品が購
入されてから、出品者が発送手続
きをおこなうまでの「日数の目
安」を設定する項目です。
※� 「1～2日で発送」で設定いただ

くと、商品は売れやすくなりま
す
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■STEP05.販売価格を設定する

■販売価格
「 販 売 価 格 」 は 、¥ 3 0 0
～¥9,999,999の間で設定することが
できます。
送料を出品者が負担する場合は、相
場価格に「配送料」を加えた値段で
設定いただくことが一般的です。
出品する商品によっては、出品画面で
「売れやすい価格」がサジェスト表
示されますので、値段設定に悩む場
合にはご参考ください。

■STEP06.出品する

すべての項目の入力・設定が完了したら「出品する」をタッチ
し、出品は完了です。
「出品する」を選択できない場合は、必須項目が未入力の可能性
がございますので、各項目に抜け漏れがないか再度ご確認くださ
い。

※�手数料として「販売価格の10%」がかかるので、出品者は販売利益を
考慮して価格を決めましょう。価格を決めるのに悩んだら、類似商品を
検索して、どれぐらいの価格であれば購入されているのか一度確認して
ださい。

以上で、出品作業が完了となります。
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■STEP01.プロフィール編集

画面下部の「マイペー
ジ」からホーム画面を開
いてください。

マイページ上で「アイコ
ン」をタップし「設定画
面」を開きます。

プロフィールが売上の鍵を握る？
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設定画面より「プロフィールを編集す
る」をタップし編集画面を開いてくだ
さい。

・ニックネーム
・紹介文
・アイコン画像の編集

さっそく編集を行い自分だけのオリジ
ナルアカウントを作成しましょう！
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■STEP02.売れるプロフィールの書き方を覚えて上手に出品しよう

商品を購入する人は、必ずといって良いほど出品者のプロフィー
ルを確認します。そこに書かれている内容から、信頼できる出品
者かどうかを判断し、不安がなければ購入まで進むという方が多
いでしょう。

逆に、プロフィールを見て不安を感じる場合は、取引が成立しづ
らくなります。
プロフィールを充実させて相手の不安を解消することは、メルカ
リで取引を成立させるうえではとても大切なポイントなのです。

メルカリを始めたばかりの方は、プロフィールを詳しく書かず、
重要なことを説明していないケースも多く見られます。

商品を売るためにはプロフィール欄を上手く使って、重要事項を
説明しつつ、購入者に安心感を与えましょう。

▼メルカリ初心者でも売れるプロフィールの5つのポイント▼

・冒頭に挨拶文を入れる
・職業などのプロフィールは細かく書く
・コメントの返信や発送作業時間を記載する
・発送・梱包方法
・値下げ交渉の可否を入れておく
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メルカリ初心者の方は、プロフィールを一から考えるのが大変だ
と感じる方も多いでしょう。ここでは、すぐに使えるメルカリプ
ロフィールのテンプレートをご紹介します。

こんにちは、〇〇と申します。 プロフィールをご覧いただき
ありがとうございます。
皆様に満足いただけるよう一生懸命対応させていただきます
ので、よろしくお願いします。
コメントなしの購入、値引き交渉も可能です。
基本的に土日祝日の発送作業はできません。
翌平日の発送となりますので、ご了承ください。
メッセージのやり取りは迅速に行うつもりですが、仕事等で
返信が遅れてしまうこともあります。
発送については、メルカリ便で匿名配送させていただきま
す。
ご不明な点があれば、お気軽にお声掛けください。
気持ちの良い取引ができるよう心掛けますので、よろしくお
願いします。
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https://corp-lance.co.jp/lbh/

・有料サポートのご加入はご自身のご判断でお申し込みください。
・ご加入をご希望の場合は担当者にご相談ください。

～徹底したサポート環境で安定した収入を～
ネットビジネスを熟知したプロが教える新しいネットビジネスを提供いたし

ます。

08サポートについてサポートについて

▼お申込みは弊社ホームページより▼

https://corp-lance.co.jp/
https://corp-lance.co.jp/lbh/
https://corp-lance.co.jp/lbh/
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サポートプランサポートプラン
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サポートプランサポートプラン
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サポートプランサポートプラン



P.68

ご本人様の能力や経験、ライフスタイルに応じて、
プロのアドバイザーが本書籍に沿って、

進め方を説明させていただきます。

サポートプランサポートプラン


