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ZAİBATSU:

Japonya’da uzun dönemli ticari ilişkilerle birbirine bağlanmış finans ve endüstri şirketleri grubuna verilen ad. Bu şirketlerin en önemli özelliği geniş aile şirketleri olmasıdır. 2. Dünya Savaşı öncesi ülke ekonomisinde önemli rolleri olmuştur.

( www.kobifinas.com.tr)

ZAMAN FAYDASI

(Time Utility):

İstendiğinde ihtiyaçları karşılayacak biçimde malların saklanması, hazırlanması veya stoklanması. Örneğin yazın ürün zamanında malın sağlanıp kışın satışa sunulmak üzere depolanması bir fayda yaratmak demektir ve bu faydaya zaman faydası denir. Buna göre depolama ve muhafaza ile ilgili ticaret faaliyetleri bir zaman faydası sağlamış olmaktadır.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZAMAN SERİLERİ

(Time Series)
Fiyat, üretim, yatırım ve tüketim gibi değişkenlerin birbirini izleyen zaman dilimleri içerisinde gözlenen değerlerinin oluşturduğu bir sayılar dizisi. Zaman serilerindeki rakamlar yıllık, mevsimlik, aylık veya günlük olabilirler. Örneğin yıllık gayri safi milli hasıla rakamları, aylık fiyat indeksleri, üç aylık döviz rezervleri veya işletmenin günlük satış tutarları gibi.aylık, günlük ve mevsimlik seriler kısa süreli ekonomik tahminlerde kullanılır. Bu serilerin birbiriyle karşılaştırılabilmeleri için mevsimlik dalgalanmaların etkilerinin giderilmiş olması gerekir. Aynı zamanda değer cinsinden ifade olunana serilerin karşılaştırılabilmesi de bunların fiyat artışlarının etkilerinden arındırmalarını gerektirir. Örneğin cari fiyatlarla ifade olunan GSMH rakamlarının birbirleriyle 

karşılaştırılabilmeleri için bunların sabit fiyatlarla düzeltilmelerine gerek vardır.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZAMAN SERİSİ ANALİZİ

(Time Series Analysis):

Üretim, yatırım tüketim gibi ekonomik zaman serilerinin gösterdikleri dalgalan-maları incelemek için bunların bileşim-lerinin incelenmesine dayana bir teknik zaman serisi dalgalanmaları şu üç etkenden kaynaklanmış olabilir:(a) uzun dönem eğilimleri (trend) (b) her yıl çok az düzenli biçimde tekrarlanan mevsimlik veya kurumsal faktörlere bağlı değişmeler (c) tesadüfi veya arızi değişmeler: ilk ikisi çıktıktan sonra kalan düzensiz değişme-lerdir. Zaman serilerinin başlıca amacı bu üç etkenin ele alınan serinin değişmesi üzerinde ne derece etkili olduğunu araştırmaktır. Bunun için önce trend bulu-nur sonra diğerlerinin trendi ne derece değiştirdiği belirlenmeye çalışılır. Zaman serisi analizlerinin en önemli yararı gelecekteki değişmeleri önceden kestire-bilmemize olanak vermesidir.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZAMAN TERCİHİ:

(Time Prefence):

Cari tüketim ya da gelirin gelecektekinden daha yüksek olacağı şeklinde değerlen-diren ekonomik birimler pozitif zaman tercihine sahiptir. Bu nedenle yatırımın gelecekteki maliyet ve getiri akımları bugüne indirgenerek farklı zaman getiri ve maliyet perspektifi olan projeler mukayese edilir. Bireylerin niçin pozitif zaman tercihi oranlarına sahip olduğuyla ilgili bir dizi neden sayılabilir. Ölüm riski argümanı bir bireyin gelecekteki gelirlerini tüketecek kadar yaşamayacağını ileri sürmektedir. Pigoupür miyopluk ya da bireylerin bir hatalı teleskop yeteneğine sahipliği, onları bugünkü tüketimi, gelecekteki tüketimden daha fazla değer vermelerine neden olacağını ileri sürmektedir. Eğer bizzat bireyler kendileri ve gelecek kuşaklar daha zengin olacaklarını bekliyorlarsa, o takdirde tüketimin marjinal faydasında bir azalış olacaktır. Keza bu durumda birey-lerin getirilerini iskonto etmelerine neden olacaktır.

(Parasız, 1999,s.687.)

ZAMAN TUTARSIZLIĞI SORUNU

(Time Inconsistency Problem)

Bir politika yapıcısı gelecek bir tarihte özel bireylerin arzu ve stratejileriyle ve bizzat başlangıçta ilan ettiği kendi niyetleriyle tutarsız olarak stratejisini değiştirme kabi-liyetine sahipse bir zaman tutarsızlığı sorunu meydana gelecektir. Örneğin şekil-de görüldüğü gibi her ne kadar kurala göre A noktasında sıfır enflasyon taahhüdünde bulunuyorsa da; eğer politika yapıcılar daha sonraki bir tarihte politika strate-jilerini değiştirmede serbestlerse, çalışanlar ve firmaların stratejileriyle tutarsız olacak-tır. Şöyle ki çalışanlar ve firmaların kendilerini bir ücret sözleşmesi taahhü-düyle bağladıktan sonra politika yapıcıların toplam talebi genişlettiklerini farz edelim. Bu durum politika yapıcıların üretim hedeflerinin gerçekleşmesine neden olur-ken (B noktası) çalışanlara ve firmalara yararlı olmayacaktır. Dolayısıyla çalışanlar ve firmalar, politika yapıcılar eyleme geçmeden önce, ücretleri yükselterek kendilerini korumak isteyeceklerdir. Bu durumda ekonominin C noktasına yönelme olasılığı, bir kurala bağlı politika seçmeyi tercih etmiş olan politika yapıcılarını reel üretimde bir gerileme olmaması için toplam talebi arttırmaya yöneltecektir. Böylece ekonomideki denge D noktasında oluşacaktır.


[image: image1]
(Parasız, 1999,s.688.)

ZAMANA GÖRE ÜCRET:

Çalışma sürelerine göre verilen ücret… Parça başına ücret deyimi karşılığında kullanılır. Zaman öğesi, ücret sisteminin temelidir. Gerçekte ücret, hangi biçimde ve hangi ad altında verilirse verilsin, hep zamana göre verilir. Örneğin parça başına on lira alan bir işçi sekiz saatte dört parça üretiyorsa demek ki sekiz saatlik bir zaman süresinde kırk lira almaktadır. Daha açık bir deyişle, sekiz saatlik bir zamanda kırk lira almakla parça başına on lira almak aynı şeydir. Ne var ki parça başına ücret, ücreti veren için birçok bakımdan daha karlıdır. Parça başına ücret sisteminden emeğin değil de emek gücünün bedelinin ödendiği çok daha açıktır. İkinci olarak parça başına ücret sisteminde bir parçadaki en küçük kusur ücreti düşürür, kesintiler yapılır. Üçüncü olarak parça başına ücret, bir işçinin belli bir zamanda ne kadar üretebildiğini açıkça gösterir ve bu üretimi gerçekleştiremeyen işçilerin rahatlıkla işten çıkarılabilmelerini sağlar. Dördüncü olarak ev emeği biçiminde, eş deyişle işçiyi kendi evinde çalıştırarak yapılabilir ve iş sahibini birçok harcamalardan kurtarır ve karını çoğaltır. Beşinci olarak, parça başına ücret alan işçi daha çok kazanabilmek için emeğini yoğunlaştırır ve böylelikle işgünü-nü kendiliğinden uzatır.  

(Hançerlioğlu, 1973,s.492.)
ZAMANI İÇEREN FİYAT FARKLILAŞTIRMASI

(Price Discriminination Over Time):

Yeni ürünlere (bilgisayar, cep telefonu, hesap makinesi vb.) fiyatların sonraki dönemlere göre başlangıçta yüksek fiyat konulması. Zaman içinde fiyatlardaki dü-şüş, üretimin azalan maliyetlerine ya da diğer firmaların artan rekabetlerine bağlı olarak düşer. Diğer durumlarda fiyatlardaki düşüşün nedeni fiyat farklılaştırmasıdır.

(Parasız, 1999,s.689.)

ZAMANAŞIMI

(Prescription):

Kanunda belirtilen koşullarda, belirli zamanın geçmesiyle bir hakkı kazanma ya da bir sorumluluktan kurtulma durumu. Bir hak kazanma durumunda “kazandırıcı zamanaşımı” bir sorumluluktan kurtulma durumunda ise “düşürücü” zamanaşımı söz konusudur.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZANAAT

(Craft, Handicraft):

Arapça “sınaat” kelimesinden gelir. İnsanların maddi ihtiyaçlarını karşılamak üzere yapılan öğrenim, tecrübe ve ustalık gerektiren iş, sanat demektir. Zanaat işleri genellikle el ustalığı gerektir. Bir zanaata çoğunlukla çırak olarak girilir ve kalfalık-tan ustalığa yükselinir. Türkçede “küçük el sanatlar” kavramı zanaatı ifade eder. Zanaatla uğraşan kimselere, zanaat sahibi anlamında “zanaatkâr” denir.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZAPT (Seizure):

Zor kullanarak ele geçirme, tutma, hâkim olma anlamlarında kullanılan Arapça kökenli bir kelime. Örneğin, bir ülkenin diğerini işgali “zapt etme” biçiminde ifade edilir. Diğer bir anlamında yazıya geçir-mektir. Örneğin ifadenin zapta geçirilmesi gibi.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZARAR (Loss):

Bir ekonomik faaliyette maliyetin gelirden büyük olması, karın tersi. Örneğin belirli bir faaliyet döneminde işletmenin elde ettiği gelirlerin yaptığı giderleri karşıla-mamsı gibi. Ayrıca sigortacılıkta sigorta edilen şeyin miktar, kalite veya değe-rindeki düşmeyi ya da hasarı ifade için kullanılır.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZARARIN MİNİMİZASYONU

(Loss Minimization):

Bir işletmede zararın en düşük düzeye indirilmesidir. Ekonomik teoride işletme-nin amacı kar maksimizasyonu olarak kabul edilir. Ancak işletme bazı durum-larda geçici olarak zarar edebilir. Örneğin üretim hacminin belirli bir düzeye ulaşmasına kadar maliyetler gelirlerden büyüktür. Bir süre sonra maliyetler satış gelirleri düzeyine iner. Ne kar ne de zarar edilen bu noktaya başa baş noktası denir. Bundan daha büyük üretim düzeylerinde ise işletme kara geçer. Zarar minimi-zasyonu kar maksimizasyonunun tersidir. Başa baş noktasının altındaki üretim düzeylerinde işletmenin amacı, mevcut zararı en düşük düzeylere indirecek biçimde hareket etmektedir. Bunun için giderleri en düşük, gelirleri ise en yüksek düzeye çıkartacak politikalar izlemek ge-rekir.

(Seyidoğlu, 2002,s.725.)

ZARARINA FİYATLAMA LİDERLİĞİ

(Loss Leader Pricing):

Ürününün bir kısmını, diğer diğer daha yüksek kar marjlı ürünlerin satışlarını teşvik edeceği inancıyla maliyetinin altındaki bir fiyatla satması. Bu durum özellikle perakendeciler arasında yaygın-dır. Perakendeciler müşteri çekmek ve bu arada daha yüksek kar marjlı malları satabilmek için bir malı zararına satabilir.

(Parasız, 1999,s.690.)

ZARF TEOREMİ

(Envelope Theorem):

Bir matematik sonuç. Parametreye göre fonksiyonun kısmi diferansiyeli alınarak bulunan fonksiyonun bir parametresindeki bir değişmenin sonucunda bir fonksiyonun maksimum değerinde meydana gelen bir değişme. Zarf teoremi bir fonksiyonun bir parametresi değiştiği zaman bir özel fonksiyonun optimal değerinin nasıl değiş-tiğiyle ilgilidir. Örneğin maliyet minimi-zasyonu varsayımına göre girdi maliye-tindeki bir artış toplam maliyeti arttırır. Bu durum zarf teoremiyle kolayca açıkla-nabilir.

Firmanın sorunu TC=rK+wL yi f(K,L)=Q0 a bağlı olarak minimize etmektir. Lagrange çözümünü kullanarak

Z=rK+wL+∂ [Q0-f(K,L)] yazabiliriz. 

Zarf teoremi en düşük harcama düzeyinde
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Olduğunu vurgulamaktadır. Bu sonuç yalnızca girdi fiyatlarındaki artışın toplam maliyeti arttırmayacağını aynı zamanda girdi talep fonksiyonun toplam maliyet fonksiyonun kısmi diferansiyelinden bulu-nabileceğini ortaya koymaktadır.

(Parasız, 1999,s.690.)

ZİHNİ EMEK:

Zihne, düşünceye dayanan sonuçta zihinsel yorgunluğa yol açan emektir. Örneğin bir araştırmacının, düşünürün emeği.

(İşgüden ve Turanlı,1992,s.409.)

ZİNCİRLEME MONOPOL (Chuin Monopoly):

Bir firmanın, hammadde (yahut herhangi bir mal) piyasasında monopson, hammad-deyi işleyip mal haline getirerek satış yaptığı piyasada da monopolcu olması halidir.

(İşgüden ve Turanlı,1992,s.410.)

ZİNCİRLEME MONOPOLDE FİRMA DENGESİ:

Bir firmanın, mal alımında monopsoncu, malını satımında da monopolcu olması halinde, marjinal gelirinin marjinal maliye-tine eşit olduğu nokta, zincirleme monopol dengesidir. Firmanın şeker pancarı alımın-da monopson şeker satımında da monopol olduğu varsayılsın.


[image: image4]
Maliyet ve fiyatların dikey, üretim miktarının da yatay eksende yer aldığı yandaki diyagramda, KT eğrisi şeker piyasasındaki talep eğrisini, NA eğrisi de şeker pancarı piyasasındaki arz eğrisi olsun. Firmanın marjinal gelirinin marjinal maliyetine eşit olduğu D noktası, denge noktasıdır. Bu noktaya tekabül eden üretim düzeyi de 0q’dur. Firma bu koşullarda 

1) HPDS alanı kadar monopsoncu karı

2) PLVD alanı kadar monopolcü karı

elde edecektir. Şu halde;

Firma D noktasına tekabül eden 0q üretim düzeyinde toplam HLVS alanı kadar bir kar elde edecektir.

(İşgüden ve Turanlı,1992,s.410.)

ZİRAAT BANKASI (Ziraat bank)

Çiftçilerin tarımsal kredi ihtiyaçlarını karşılamak amacıyla 1863 yılında Mithat Paşa tarafından Zirai Kredi Sandığı olarak kuruldu, 1888 yılında ise Ziraat Bankası adını aldı. Banka gayrimenkul terhini açmak veya şahsi kefalet ile çiftçilere kredi açmak, mevduat, mevduat kabul etmek ve tarımla ilgili sarraflık işlemleri yapmak gibi amaçlar güdüyordu. Cumhuriyetin ilanından sonra 1924 yılında çıkartılan bir yasa ile Ziraat Bankasına bütün banka işlemleri yapmak ve her çeşit kredi açmak gibi yetkiler tanınmış ve bankanın statüsü de anonim şirket durumuna getirilmiştir. 1937 yılında çıkartılan 3460 sayılı yasa ile Türkiye Cumhuriyeti Ziraat Bankası kurulmuştur. Banka bir KİT durumundadır. Ana amacı, çiftçi sınıfına, uygun koşullardan tarımsal kredi açmak, üretimin arttırılmasına katkıda bulunmaktır. Fakat bu arada tüm bankacılık hizmetlerini de yapmaktadır. Ayrıca tarım kredi kooperatiflerinin gelişmesine de katkıda bulunur. Bankanın çeşitli sanayi kuruluş-larında iştirakleri vardır.

(Seyidoğlu, 2002,s.727.)

ZIPLAYARAK İLERLEME

(Leap Frogging):

Ücret veya ücret helezonu olarak adlandırılan sürece verilen bir isim. Bu sürece maliyet enflasyonu teorilerini ortaya atanlar ücret ve fiyat enflasyonun bir bağımsız nedeni olarak görmektedir. Bu argüman bir özel sektör ya da endüstride elde edilen bir ücret artışının talep durumunu, endüstriler arası prodüktivite farklılıkları ne olursa olsun, ekonomide yayılışına dikkatleri çekmektedir.

(Parasız, 1999,s.692.)

ZOLLVEREIGN:

Alman Gümrük Birliği demektir. 1834 yılında Prusya ile öteki Alman Prenslikleri arasında yapılan bir gümrük birliği antlaşmasıdır. Bu antlaşma ile söz konusu prenslikler, kendi aralarındaki ticarette gümrük tarifelerini kaldırmışlar ve dışarıya karşı ortak bir tarife uygulamışlardır. Zollvereign, Almanya’daki siyasal birliğin sağlanmasında önemli derecede etkili olmuştur.

(Seyidoğlu, 2002,s.727.)

ZONING:

Metropolitan bir şehir gibi, büyük yerleşim merkezlerinde nüfus artışı ile birlikte o kentte yaşayanlara daha rahat ve kaliteli bir yaşam sağlamak, şehre estetik bir görünüm kazandırmak, vb. nedenlerle yapılan planlama çalışmalarıdır. Örneğin binalar için belirli bir mimari stil kabul edilir, sanayi işletmeleri alış veriş merkezleri, gezi ve eğlence yerleri için özel yerler veya bölgeler ayrılır vs.

(Seyidoğlu, 2002,s.727.)

ZORUNLU TASARRUF

(Forced Saving):

Kişi veya kurumların kendi iradeleri dışında yaptıkları tasarruftur. Çeşitli biçimlerde olabilir.

(a) Vergi yoluyla zorunlu tasarruf: Hükümetlerin kamu harcamalarını finanse etmek için topladıkları vergi gelirleri bir zorunlu tasarruf yoludur. Çünkü böylece bireylerin gelirlerinin bir kısmı ellerinden alınmış olmaktadır. (b) Enflasyonun yol açtığı zorunlu tasarruflar: hızlı fiyat artışları, sabit gelirlilerin satın alma gücünü azaltarak bunların tüketimlerinin kısılmasına nende olur. Böylece tüketil-meyen mal hizmetler zorunlu tasarruf edilmiş olur. Örneğin hükümetin para basarak yatırımları finanse ettiği yatırımlar bir durumda bu tasarruflar yatırıma dönüşmüş olur. (c) Şirketlerin zorunlu tasarrufları: Şirketler bilanço dönemi sonunda elde ettikleri karları tamamen veya kısmen pay sahiplerine dağıtmayarak onları tasarrufa zorlamış olabilirler. Böylece tersi durumda tüketime girecek olan fonlar tasarruf edilir.

(Seyidoğlu, 2002,s.727.)

ZüBBE ETKİSİ (Snob Effect):

Bir malın fiyatı düşerken bazı kesimleri mal talebini arttırırken, toplumun diğer kesimleri ya da bireylerin kendilerini genel trendden farklılaştırmak için taleplerini azaltması. Yani bazılarının genel trendin aksine davranması.

Zübbe etkisi negatif şebeke dışsallığı için örnek oluşturmaktadır. Buna göre bir bireyin bir mala olan talebinin diğer bireylerin satın alımlarındaki artışa cevap olarak azalması.

(Parasız, 1999,s.693.)
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